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Cyber Security und die Cisco Security Story

Sales Pitches für Account Manager

Das Thema Security wird zusehends wichtiger, stellt die IT-Infrastruktur in Zeiten
der Digitalisierung und Automatisierung ein unternehmenskritisches Gut dar.
Zudem steigt die Bedrohungslage täglich, schaffen Trends wie Mobility, IoT, Cloud
Computing und Industrie 4.0 immer neue Einfallstore und Herausforderungen. Die
Security-Lösungen müssen sich anpassen und neue Technologien sowie
Lösungsansätze werden benötigt, um im Wettrüsten mit den Hackern Schritt zu
halten. Auch Cisco hat sein Security-Portfolio in den letzten Jahren durch viele
Akquisitionen und eigene Weiterentwicklungen angepasst und eine wirkungsvolle
Ende-zu-Ende Security-Lösung geschaffen. In diesem Training werden die
Veränderungen in der IT und die daraus resultierenden neuen Security-Ansätze
vorgestellt. Stakeholder-Analysen für die wichtigsten Bedarfsträger im Security-
Umfeld werden erarbeitet und daraus Vertriebsangänge abgeleitet. Es folgt eine
Präsentation der wichtigsten Bestandteile der Cisco Security-Lösung sowie deren
richtige Positionierung beim Kunden. Das Training schließt mit der Vorstellung der
wichtigsten Sales Stories, Bedarfsauslöser, Nutzenargumentationen und
Einwandbehandlungen wie auch mit einem Blick auf den Markt.

Kursinhalt
• Wachstumsmarkt Security
• Veränderung durch Cloud Computing, Internet of Things (IoT) und Industrie 4.0
• Security-Rollen beim Kunden
• Stakeholder-Analyse für CDO, CEO, CISO, Security Administrator, Mitarbeiter im
Einkauf und den Datenschutzbeauftragten
• Cisco Security Story End to End und Network as a Sensor und Enforcer
• AMP: Talos, Threat Grid, Endpoint AMP und Cisco pxGrid
• Das aktuelle Cisco Security Portfolio im Überblick:
• Firepower Appliances 2100, 4100 und 9300 sowie Cisco ISA 3000
• Cisco Identity Services Engine für LAN und WLAN
• Cisco Email Security Appliance (ESA) und Cisco Web Security Appliance (WSA)
• Cisco VPN und Cisco AnyConnect Secure Mobility Client
• Cisco Stealthwatch: Network Visibility, Security Analytics und Enforcement
• Cisco Umbrella: Cloud Security Platform
• Cyber Defense Orchestrator
• Cisco CloudLock
• Duo Security
• Security in Fabrikumgebungen
• Security für Industrie 4.0: ASA 5506H-X und ISA 3000
• Marktüberblick
• Nutzenargumentation, Use Cases und Sales Stories

 E-Book  Das ausführliche deutschsprachige digitale Unterlagenpaket, bestehend aus
PDF und E-Book, ist im Kurspreis enthalten.

Zielgruppe
Der Kurs wendet sich an Account Manager, die Cisco Security-Lösungen erfolgreich
verkaufen wollen.

Voraussetzungen
Wer einen Einblick in die Veränderungen des Security-Marktes sucht, seine Kunden
in diesem Umfeld öffnen sowie die richtigen Cisco Sales Stories liefern möchte, ist in
diesem Kurs genau richtig.

Training Preise zzgl. MwSt.

Termine in der Schweiz 2 TageCHF 2.690,-
Online Training 2 TageCHF 2.195,-
Termine auf Anfrage

Dieser Kurs im Web
Alle tagesaktuellen Informationen
und Möglichkeiten zur Bestellung
finden Sie unter dem folgenden Link:
www.experteach.ch/go/CYAM

Vormerkung
Sie können auf unserer Website einen Platz
kostenlos und unverbindlich für 7 Tage reservieren.
Dies geht auch telefonisch unter 06074 4868-0.

Garantierte Kurstermine
Für Ihre Planungssicherheit bieten wir stets eine
große Auswahl garantierter Kurstermine an.

Ihr Kurs maßgeschneidert
Diesen Kurs können wir für Ihr Projekt exakt an
Ihre Anforderungen anpassen.

Stand 07.05.2025
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