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Cisco Account Manager Spezialisierungen
Workshops inklusive Examen

In diesen Workshops erhalten Account Manager je nach Spezialisierung das
Rüstzeug für den professionellen Vertrieb von Cisco Lösungen. Ein wesentlicher
Bestandteil ist die Besprechung prüfungsrelevanter Fragen für das jeweilige Sales
Specialist Exam, welches im Verlauf des Workshops abgelegt wird. Diese
Workshops werden an die konkreten Bedürfnisse und Zielsetzungen der
auszubildenden Vertriebsorganisation im Hinblick auf die angestrebte
Spezialisierung innerhalb des Cisco Channel Partner Programms angepasst.

Kursinhalt
• Marktrends
• Positionierung
• Differenzierungsmerkmale
• Features und Funktionen
• Anwendungen
• Analyse und Kundenbedürfnisse
• Umgang mit Einwänden von Kunden
• Prozesse bei der Integration
• Sales Central Resources
• Business Cases

Zielgruppe
Alle, die im Rahmen einer Spezialisierung die Rolle eines Account Managers
einnehmen sollen, sind hier richtig.

Voraussetzungen
Gefragt ist die Bereitschaft zur Auseinandersetzung mit konzeptionellen Dingen,
technisches Wissen ist nicht erforderlich.

Kursziel
Bestehen des Sales Specialist Examens.

Training Preise zzgl. MwSt.

Termine in der Schweiz
Termine auf Anfrage

Dieser Kurs im Web
Alle tagesaktuellen Informationen
und Möglichkeiten zur Bestellung
finden Sie unter dem folgenden Link:
www.experteach.ch/go/CAMS

Vormerkung
Sie können auf unserer Website einen Platz
kostenlos und unverbindlich für 7 Tage reservieren.
Dies geht auch telefonisch unter 06074 4868-0.

Garantierte Kurstermine
Für Ihre Planungssicherheit bieten wir stets eine
große Auswahl garantierter Kurstermine an.

Ihr Kurs maßgeschneidert
Diesen Kurs können wir für Ihr Projekt exakt an
Ihre Anforderungen anpassen.
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