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Cisco

Cisco Systems ist auf dem Weg zum weltweit fiihrenden IT-Security-Anbieter und
treibt die Verschmelzung von Netzwerk und IT-Sicherheit unter dem Slogan Cisco
Secure Networking voran. Dafiir hat Cisco sein Security-Okosystem noch einmal
deutlich erweitert und die MaBnahmen in Richtung Plattform-Ansatz erhoht. Die
Ubernahme von Splunk und innovative Losungen wie Cisco Hypershield oder Al
Defense treiben den Markt. Dariiber hinaus verfiigt der Hersteller iber eine
filhrende Next-Generation Firewall und eine sehr starke Cloud Security. Eine
marktfithrende OT Security sowie spezielle Sicherheitslosungen von Meraki
runden das breite Portfolio ab. Das Training liefert zudem die wichtigsten Sales
Stories, Bedarfsausloser, Nutzenargumentationen und Einwandbehandlungen wie
auch ein Blick auf den Markt und die Marktbegleiter.

Kursinhalt

e Security Trends: EDR, XDR, ZTNA, SSE-, SASE, SIEM und SOC

e Cisco Secure Firewall, Cisco Secure Email und Secure Web Appliance

e Cisco Secure Cloud Control

e Cisco Identity Services Engine, Cisco Duo und Cisco Identity Intelligence
e Cisco Umbrella — DNS Security

e Cisco User Protection

e Cisco Cloud Protection

e Cisco Breach Protection

e Splunk: SIEM, SOAR, SOC und Observability

e Cisco Hypershield und Cisco Al Defense

e Cisco OT Security

e Security in Cisco Meraki-Umgebungen

* Marktiiberblick, Sales Pitches, Bedarfsausloser, Nutzenargumentation,
Einwandbehandlung

* Quiz

Das ausfiihrliche deutschsprachige digitale Unterlagenpaket, bestehend
aus PDF und E-Book, ist im Kurspreis enthalten.

Zielgruppe

Der Kurs wendet sich an Account Manager, die Cisco Security-Losungen erfolgreich
verkaufen wollen, sowie alle, die einen Einstieg in das Cisco Security Portfolio
bendtigen.

Voraussetzungen
Wer einen Einblick in die Veranderungen des Security-Marktes sucht, seine Kunden

diesem Kurs genau richtig.

Kursziel

Das Training liefert lhnen einen guten Einblick in den IT-Security-Markt sowie das
Cisco Security-Portfolio. Neben den typischen Anwendungsszenarien fiir die
verschiedenen Losungen lernen Sie deren Starken und Schwachen kennen und
erhalten zugleich einen Vergleich zu den starksten Marktbegleitern.
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in diesem Umfeld 6ffnen sowie die richtigen Cisco Sales Stories liefern mdchte, ist in
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Dieser Kurs im Web
=asi[m] Alle tagesaktuellen Informationen
4;. -,‘:.;-._J und Moglichkeiten zur Bestellung
- @"ﬂ-&'ﬂ- finden Sie unter dem folgenden Link:
o=

ST=28r www.experteach.at/go/CYAM

Vormerkung

Sie konnen auf unserer Website einen Platz
kostenlos und unverbindlich fiir 7 Tage reservieren.
Dies geht auch telefonisch unter 06074 4868-0.

Garantierte Kurstermine
Fir Ihre Planungssicherheit bieten wir stets eine
groRe Auswahl garantierter Kurstermine an.

lhr Kurs maBgeschneidert
Diesen Kurs kénnen wir fiir lhr Projekt exakt an
Ihre Anforderungen anpassen.

Training Preise zzgl. MwsSt.
Termine in Osterreich 2Tage €1.995,-
Online Training 2Tage €1.995,-

Termine auf Anfrage
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