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Cyber Security und die Cisco Security Story

Sales Pitches für Account Manager

Cisco Systems ist auf dem Weg zum weltweit führenden IT-Security-Anbieter und
treibt die Verschmelzung von Netzwerk und IT-Sicherheit unter dem Slogan Cisco
Secure Networking voran. Dafür hat Cisco sein Security-Ökosystem noch einmal
deutlich erweitert und die Maßnahmen in Richtung Plattform-Ansatz erhöht. Die
Übernahme von Splunk und innovative Lösungen wie Cisco Hypershield oder AI
Defense treiben den Markt. Darüber hinaus verfügt der Hersteller über eine
führende Next-Generation Firewall und eine sehr starke Cloud Security. Eine
marktführende OT Security sowie spezielle Sicherheitslösungen von Meraki
runden das breite Portfolio ab. Das Training liefert zudem die wichtigsten Sales
Stories, Bedarfsauslöser, Nutzenargumentationen und Einwandbehandlungen wie
auch ein Blick auf den Markt und die Marktbegleiter.

Kursinhalt
• Security Trends: EDR, XDR, ZTNA, SSE-, SASE, SIEM und SOC
• Cisco Secure Firewall, Cisco Secure Email und Secure Web Appliance
• Cisco Secure Cloud Control
• Cisco Identity Services Engine, Cisco Duo und Cisco Identity Intelligence
• Cisco Umbrella – DNS Security
• Cisco User Protection
• Cisco Cloud Protection
• Cisco Breach Protection
• Splunk: SIEM, SOAR, SOC und Observability
• Cisco Hypershield und Cisco AI Defense
• Cisco OT Security
• Security in Cisco Meraki-Umgebungen
• Marktüberblick, Sales Pitches, Bedarfsauslöser, Nutzenargumentation,
Einwandbehandlung
• Quiz

 E-Book  Das ausführliche deutschsprachige digitale Unterlagenpaket, bestehend
aus PDF und E-Book, ist im Kurspreis enthalten.

Zielgruppe
Der Kurs wendet sich an Account Manager, die Cisco Security-Lösungen erfolgreich
verkaufen wollen, sowie alle, die einen Einstieg in das Cisco Security Portfolio
benötigen.

Voraussetzungen
Wer einen Einblick in die Veränderungen des Security-Marktes sucht, seine Kunden
in diesem Umfeld öffnen sowie die richtigen Cisco Sales Stories liefern möchte, ist in
diesem Kurs genau richtig.

Kursziel
Das Training liefert Ihnen einen guten Einblick in den IT-Security-Markt sowie das
Cisco Security-Portfolio. Neben den typischen Anwendungsszenarien für die
verschiedenen Lösungen lernen Sie deren Stärken und Schwächen kennen und
erhalten zugleich einen Vergleich zu den stärksten Marktbegleitern.

Training Preise zzgl. MwSt.

Termine in Österreich 2 Tage € 1.995,-
Online Training 2 Tage € 1.995,-
Termine auf Anfrage

Dieser Kurs im Web
Alle tagesaktuellen Informationen
und Möglichkeiten zur Bestellung
finden Sie unter dem folgenden Link:
www.experteach.at/go/CYAM

Vormerkung
Sie können auf unserer Website einen Platz
kostenlos und unverbindlich für 7 Tage reservieren.
Dies geht auch telefonisch unter 06074 4868-0.

Garantierte Kurstermine
Für Ihre Planungssicherheit bieten wir stets eine
große Auswahl garantierter Kurstermine an.

Ihr Kurs maßgeschneidert
Diesen Kurs können wir für Ihr Projekt exakt an
Ihre Anforderungen anpassen.

Stand 15.10.2025
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